
Die PLS AG ist ein eigentümergeführtes, Eigenkapital finanziertes, neutrales und unabhängiges Beratungsunternehmen. Unser 
Fokus ist Prozess- und IT-Beratung im Mittelständischen Bereich, unser spezielles Wissen zur Umsetzung aus langjähriger Er-
fahrung sichert uns eine einmalige Marktposition. Unternehmen aus allen Branchen sowie öffentliche Auftraggeber profitieren 
von Projektbeginn an. Die Fähigkeiten zuzuhören, Probleme zu verstehen und zeitnah kundenindividuelle Lösungsvorschläge zu 
erarbeiten sind Garant unseres Erfolges. Ziel der PLS AG ist es, in diesem Markt in den nächsten Jahren signifikant zu wachsen. 
Unsere Motivation ist maximale Wertschöpfung für unsere Kunden und Wertschätzung für unsere Mitarbeiter.
 
Ihre Aufgaben:
•	 Gewinnen von Neukunden
•	 Pflege und Ausbau von Kundenbeziehungen
•	 Präsentation des Produktportfolios 
•	 Analyse des Kundenbedarfes
•	 Erstellung von Angeboten
•	 Vertragsabschluss in Zusammenarbeit mit den Beratern
•	 Vorschläge zur (Weiter-)Entwicklung von Dienstleistungen
•	 Einsatzbereich primär süddeutscher Raum
 
 Ihr Erfolgsprofil: 
•	 Mehrjährige Vertriebserfahrung auf Managementebene   
•	 IT- und betriebswirtschaftliche Erfahrung
•	 Hohe Sozialkompetenz im Umgang mit Gesprächspartnern
•	 Kommunikations- und Präsentationsfähigkeiten
•	 Verhandlungssichere Deutschkenntnisse
•	 Begeisterungsfähigkeit für neue Herausforderungen
•	 Eigeninitiative und Übernahme von Verantwortung
•	 Erfolgswille und konsequente Ergebnisorientierung
 
Was Sie erwartet:
•	 Unbefristetes Arbeitsverhältnis
•	 Möglichkeit einer Firmenbeteiligung
•	 Flexible Arbeitszeit, 30 Tage Urlaub
•	 Grundgehalt zzgl. zielorientierter Honorierung
•	 Offene, kooperative und vertrauensvolle Unternehmenskultur
•	 Mitgestaltung eines erfolgreichen Unternehmens und persönlicher Spielraum
•	 Mobile Arbeitsumgebung, neueste Technologie
•	 Firmenwagen
•	 Sozialleistungen
•	 „training on the job“
 
Sie erfüllen die Voraussetzungen und möchten Teil unseres Teams werden?
Bitte senden Sie uns Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen mit Angabe Ihres frühestmöglichen Eintrittstermins
und Ihren Gehaltsvorstellungen per Mail an karriere@pls.ag.

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung.

PLS AG

Haugweg 28

71711 Murr

Wir suchen zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n  

Senior Account Manager


